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Mein Fachabitur habe ich mit Schwerpunkt Wirtschaft und Verwaltung ge-
macht, kaufmännisches Interesse war also schon länger vorhanden. Der 

Industriekaufmann schien mir ideal, da man eine sehr 
breit gefächerte Ausbildung erhält und später in vielen 
verschiedenen Wirtschaftszweigen arbeiten kann.

Bei P. J. Schulz durchlaufen wir sämtliche kaufmänni-
schen Abteilungen wie Vertrieb, Einkauf, Auftragsab-
wicklung, Marketing sowie Rechnungs- und Personal-
wesen. Wir erhalten aber auch Einblick in die Bereiche 
Lager, Logistik und Produktion, um sowohl das Unter-
nehmen als auch die Produkte, die es herstellt, besser 
kennenzulernen.

P. J. Schulz ist ein Spezialist für Dichtungstechnik. Wir vertreiben in erster 
Linie Produkte aus der Dichtungs-, Fluid-, Schlauch- und Armaturentechnik 
an Großkunden aus der Chemie- und Petro-Chemiebranche. Daher ist es 
für uns besonders wichtig, unsere hochtechnischen Produkte genau zu 
kennen, um unsere Kunden kompetent beraten zu können.

Parallel zu unseren täglichen Aufgaben werden wir auch in langfristige 
Marketingprojekte involviert. So habe ich beispielsweise an einer Neuauf-
lage unseres Schlauchkatalogs mitgearbeitet. Die Daten zu den einzelnen 

Produkten müssen natürlich sehr exakt wiedergegeben werden, bei der Ge-
staltung durfte ich dann aber kreativer arbeiten.

Sehr viel Spaß macht mir auch die Kundenberatung. Klar, am Anfang muss 
man noch häufiger nachfragen oder selber etwas nachschauen, aber man 
lernt mit der Zeit, dem Kunden die richtigen Fragen zu stellen, um ihn opti-
mal zu beraten.

Ausbildung wird bei P. J. Schulz sehr großgeschrieben. Uns wird von Be-
ginn an ein Azubi-Pate an die Seite gestellt, der uns beim Einstieg hilft und 
an den man sich jederzeit mit Fragen wenden kann. Einmal wöchentlich 
haben wir ein Azubi-Forum, während dessen verschiedene Themen ange-
sprochen und diskutiert werden.

Ich würde mich freuen, wenn ich übernommen werde. In diesem Fall be-
käme ich nach der Ausbildung einen Key-Account zugewiesen, den ich 
sofort mit Unterstützung eines Paten aus diesem Kompetenzbereich be-
treuen dürfte.

Die Kundenbe-
treuung macht 
mir besonders 

viel Spaß, 
besonders weil 

man mit der Zeit 
herausfindet, 
wie man sie 
am besten 

berät.

sabine.kipke@pjschulz.deP. J. Schulz GmbH Infos bei Frau Kipke
02204 99996-62 XX

Schau auch hier:

AUSBILDUNG
PRAKTIKUM

Bergisch 
Gladbach


	Unbenannt

